


別紙１

法人名： 株式会社サンライフ

事業所名： 就労継続支援B型たんぽぽ

サービス種別： 就労継続支援B型

対象事業

事業実施前の状況・
課題

事業の内容

事業の実績・効果
（※1）

今後の課題・取組み

対象経費の支出済額 214,522 円

経費の内訳
（※2）

補助金所要額 200,000 円

担当者名・連絡先

※2　「経費の内訳」及び支払った事実が確認できる書類（領収書等）を添付すること。

※1　「事業の実績・効果」が確認できる資料（事業実施前との比較、成果物等がわかるもの）を添
付すること。

マフィン販売をスタートしたものの車通りは多いが人通りが少ないことも
あり集客に苦戦している。

ホームページ作成委託費　132,000円
看板取り付け費　33,000円
看板デザイン費　7,810円
看板制作費　20,680円
チラシデザイン制作費　8,822円
黒板　　12,110円

・友松雛　・06-6152-8438

生産活動開拓モデル事業　実績報告書

（３）商品の販路拡大事業

たんぽぽ事業所店頭にてマフィン販売をしていることを近隣住民の方に
認知してもらう。そのために大きな交差点から目に入る看板、チラシ作
成。
SNSやインターネットを活用し積極的な周知を行う。

ホームページを見てバザーの出店がきた。
またチラシを置かしていただいている協力飲食店やポスティングの効果
もありチラシ持参やホームページを見ましたと来てくれる新規のお客様も
いるため効果があると思われる。
看板取り付けにより新規のお客様は増えたがやはり国道沿いのこともあ
り歩いている人が少ないためチラシ配りの範囲を広げチラシをおいてくれ
る店舗を増やす。
別途売上表添付

季節ごとのメニュー開発を行いお客様の飽きないお店にしていく。
店舗周知してもらうためポスティング、インスタグラムの更新を引き続き
行う。
販路を拡大していく





















令和3年 ４月 ５月 ６月 ７月 ８月 ９月 １０月 １１月 １２月 合計

自社製品 5,300 4,500 19,510 31,660 4,550 34,460 55,500 79,660 41,910 277,050

令和4年 ４月 ５月 ６月 ７月 ８月 ９月 １０月 １１月 １２月 合計

自社製品 108,200 49,000 135,950 50,200 44,000 38,438 71,482 55,604 50,000 602,874

マフィン 54,125 49,330 72,220 84,960 58,120 65,155 383,910

売上合計 108,200 49,000 135,950 104,325 93,330 110,658 156,442 113,724 115,155 986,784
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